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Программа Matchmaking – организация встреч с бизнес - посетителями 

в рамках выставки  AQUA-THERM Moscow 2011 

8 – 11 февраля 2011 года, Москва, МВК «Крокус-Экспо»
Программа  Matchmaking - это эффективный формат прямой коммуникации в рамках выставки AQUA-THERM Moscow 2011, главная цель которой - решение сбытовых задач ее участников. Экспонентам предлагается программа индивидуальных встреч с посетителями – закупочными компаниями из ключевых городов России: Москва, города Центрального региона, Санкт-Петербург, Самара, Пермь, Казань, Екатеринбург, Челябинск, Краснодар, Ростов-на-Дону, Новосибирск, Омск, Красноярск и др.

Какие преимущества Вы получите, став участником программы Matchmaking?

· Заранее запланированный график встреч на выставке

· Интенсивный график работы - от 5 до 10 подготовленных переговоров с «нужными» покупателями 

· Эффективность от участия в выставке увеличивается в 2-3 раза

Стоимость участия в программе Matchmaking

Участие в программе – это инвестиции, доход от которых не заставит Вас ждать и сомневаться!

Механизм участия в программе Matchmaking
1. Пожалуйста, максимально подробно заполните специальную анкету участника, которая прилагается ниже, и направьте ее организаторам по электронной почте: baranova@expafound.ru до  17 декабря 2010 года.
2. Также отправьте по электронной почте в адрес организаторов дополнительную информацию о Вашей компании и продукции, которую Вы будете представлять на выставке (буклет, презентацию и т.п.).
3. В течение пяти банковских дней после подачи анкеты внесите предоплату в размере 50% от стоимости программы организатору программы Matchmaking (Фонд EXPA Foundation).
4. В течение всего периода до выставки специалисты программы будут работать с закупочными компаниями из выбранных Вами регионов и проводить презентацию Вашей компании.
5. По мере формирования списка заинтересованных компаний, но не позднее, чем за неделю до начала выставки специалист программы свяжется с Вами для согласования графика встреч с закупочными компаниями.
6. После согласования графика встреч, но не позднее, чем за два дня до начала выставки, пожалуйста, оплатите оставшуюся сумму (50%) за участие в программе организатору программы Matchmaking (Фонд EXPA Foundation). При этом стоимость участия в выставке должна быть полностью оплачена.
7. Пожалуйста, обратите внимание на то, что должностной статус менеджера, который будет проводить встречи от лица Вашей компании, должен соответствовать должностному статусу представителя закупочной компании.

Желаем Вам успешной работы на выставке!
Reed Exhibitions и ITE, организаторы выставки AQUA-THERM Moscow 2011
Фонд EXPA Foundation, организатор программы Matchmaking  

Программа Matchmaking \ АНКЕТА УЧАСТНИКА
1. Название Вашей компании, страна, город 

Просим направить анкету до 

17 декабря 2010 года по адресу  baranova@expafound.ru
_________________________________________________________________________________________________________________

2. Павильон №_______________________________ Зал №_______________________________ Стенд №________________________
3. ФИО сотрудника, ответственного за подготовку встреч на выставке

_________________________________________________________________________________________________________________

4. Должность
_________________________________________________________________________________________________________________

5. Контактный телефон/ факс
_________________________________________________________________________________________________________________
6. E-mail, www
_________________________________________________________________________________________________________________

7. Профиль деятельности Вашей компании     

□ Производитель   



□ Официальное представительство в России   

□ Дистрибьютор




□ Другое (уточните, пожалуйста)______________________________________

Страна происхождения головной компании, если Ваша компания является представительством _____________________________
8. К какому из сегментов выставки относится Ваша продукция
□ HOT




□ POOL




□ COOL      

9.  Конкретизация продукции, представленной на выставке, бренды
Пожалуйста, приложите к данной анкете подробное описание Вашей компании и представляемой продукции в электронном виде (презентации, фото продукции и т.д.)

10. Ценовой сегмент продукции
□ Высокий

□ Выше среднего


□ Средний

□ Низкий

11. Интересующие регионы / города  для расширения сбыта
_________________________________________________________________________________________________________________

12.  Категории закупочных компаний, в которых Вы наиболее заинтересованы

□ Дистрибьютор/Импортер

□ Инжиниринговая компания

□ Розничный магазин/сеть

□ Оптовая компания/Дилер

□ Строительная компания


Другое (уточните, пожалуйста)_______
13. По возможности укажите название компаний, с которыми Вы желаете встретиться во время выставки

_________________________________________________________________________________________________________________

14. Дополнительные пожелания
_________________________________________________________________________________________________________________


* Цены указаны с учетом НДС. 

** Для 2 варианта: в случае сокращения количества встреч при подготовке программы, связанного со степенью интереса закупочных компаний к сегменту представляемой участником продукции, производится перерасчет стоимости на 1 вариант программы.

Важная информация:

· Заполненная анкета является подтверждением Вашего участия в программе Matchmaking выставки AQUA-THERM Moscow 2011.
· В рамках программы в течение всего времени до начала выставки специалисты программы будут проводить работу со многими закупочными компаниями с целью найти интересные для Вас и заинтересовать во встрече.

· Не позднее, чем за неделю до начала выставки мы согласуем с Вами график индивидуальных встреч с заинтересованными закупщиками.

· В течение пяти банковских дней после подачи анкеты внесите предоплату в размере 50% от стоимости программы. После согласования графика встреч, но не позднее, чем за два дня до начала выставки, пожалуйста, оплатите оставшуюся сумму 50% за участие в программе. Стоимость программы перечисляется на расчетный счет организатора программы Matchmaking (Фонд EXPA Foundation).
Ф.И.О. _______________________ Подпись _______________________ ДАТА ______________                        ПЕЧАТЬ

Выберите один из вариантов участия в программе Matchmaking *: 


□ 1 вариант: min 5 встреч – 40 000 рублей			□ 2 вариант: min 8 встреч – 58 000 рублей ** 











1 вариант: min 5 встреч – 40 000 рублей 


2 вариант: min 8 встреч – 58 000 рублей 











Пожалуйста, отправьте заполненную анкету в адрес Анны Барановой, менеджера программы Matchmaking:  


� HYPERLINK "mailto:baranova@expafound.ru" ��baranova@expafound.ru� или по факсу +7 (495) 228 70 75








